SUNUS

Insan yagaminda iiretim énemli bir konudur. Uriinlerin
nasil olsa satilacagini ve miisterilerin {iriinlere kolayca ulasa-
bilecegini, iirtinleri raflarda bulabileceklerini varsaymak ise
birgok {iretici isletme tarafindan yapilan énemli bir hatadir.
Uriinlerin dogru zamanda, dogru dagitim kanallar1 ile miis-
terilerine dogru yerde ulagsmasi gerekmektedir. Hizli tiiketim
triinleri sektorii agisindan bu konu varlik, siirdiiriilebilirlik
meselesidir. Bu siireci iyi yonetemeyen, kaliteli {iretim yapan
birgok isletmenin yeterli bliytimeyi saglayamadiklari, diisiik
karlilik ve rekabet i¢inde yok olup gittikleri goriilmektedir.

Satis ve dagitim siireglerinin 6neminin farkinda olan islet-
meler ¢ogu zaman bu aglar1 kendileri kurmak ve yonetmek
zorunda kalmakta ancak bu siiregte 6nemli sorunlar ile kar-
silagsmaktadir. Bir satis kanali belirlemek, bir distribiitor ile
calismak veya bir distribiitor isletme olmak sanilanin aksine
¢ok karmagik ve 6zenli yiirtitiilmesi gereken bir siirectir. Bagh
basina kendine ait kurallar1 olan, siirekli takip gerektiren ve
gelisen ekonomik kosullara hizla uyum yetenegine sahip pro-
fesyonellerce yiiriitiilmesi gereken bir siire¢ 6zelligi tagimak-
tadir. Her stratejinin, dogru yapilan her hamlenin karlilik ve
stirdiiriilebilirlik iizerinde dogrudan etkisi vardur.

Giiniimiiz diinyasi, mobil teknolojilerde ve yapay zeka ala-
ninda yaganan teknolojik gelismelerle tiim sektorlerde oldu-
gu gibi satis ve dagitim kanallarinin yonetimi konusunda da
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onemli yenilikler ve firsatlar sunmaktadir. Bu alana yatirim
yapan, teknolojiyi dogru ve etkin kullanan sirketler bir adim
one gegeceklerdir. Kar hedeflerinin yakalanmasinda etkin tek-
nolojilere sahip olmak ve dogru stratejileri kullanmak 6nemli
bir koprii niteligindedir. Teknolojinin, dogru stratejilerin var-
lig1 ile gergek bir anlam kazanacag aciktir.

Kér Kopriisi, hizli tiiketim triinleri satis ve dagitim sii-
reclerinin icinde calisan, yonetici ve isveren olarak bulunan
herkesin zevkle okuyacag: bir ¢alisgma olmustur. Kendileri-
ne en onemli noktalar, kirliliga giden yolda temel yap: tas-
lar1 6zet olarak sunulmustur. Kitap, dogru satis kanallarinin
ve distribiitorlerin se¢imi, dogru ¢alisma stratejileri olugtu-
rulmasi, stirdiiriilebilir ve yiiksek karliligin saglanmas: gibi
onemli noktalar1 ortaya koyan degerli bir ¢aligma niteliginde-
dir. Sonugta satis yapabilmek ¢ok 6nemlidir. Bu konuda hem
evrensel hem de bolgesel olarak miithis deneyimlere sahip biri
tarafindan yasanan tecriibelerin aktarilmasi ¢ok degerlidir.
Bu tecriibelerden bizlerin de yararlanmasi firsatini sagladigi
ve bu ¢aligmay1 uzun yillarin birikimi ve 6zverisi ile bizlere
sundugu i¢in degerli dostum Okyar Gokpinar&a ve ¢aligmada
emegi olan herkese tesekkiirlerimi sunarim.
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